
Transformer son idée en entreprise



Qui me parle ?

Cyril Déléaval

• né en 1976

• à Genève

• habite à Bernex

• sociologue (UniGE)

• entrepreneur (1999 - …)

• coach GENILEM (2017 - ...)



17 ans à entreprendre

1999 2010

ecommerce
+

marques cigares 
& chocolats

marketplaces agence web 
TPE en SaaS

2017...

AgenceWeb4.ch



GENILEM en bref

• Association fondée en 1995 avec la mission 

d’aider les entrepreneur·es à créer des 

entreprises saines et impactantes

• 10 collaboratrices et collaborateurs

• 1/3 de financement public-privé

• 1/3 de mandats d’expertise

• 1/3 par les cantons de Genève et de Vaud



Nos Services

Formations pratiques
pour apprendre à maîtriser les 
meilleurs outils 

Accompagnement de 3 ans offert
focalisé sur la stratégie, l’accélération 
des ventes et le leadership

(sur sélection et financé par nos 
parrains)

Diagnostic offert  
pour obtenir un retour d’expert
sur son projet et tester sa cohérence



Qui accompagne-t-on ?

Des projets

• avec une innovation impactante

(pas obligatoirement technologique)

• Ayant un impact social et économique substantiel

• Portés par des entrepreneur.es à fort potentiel

• De moins de 3 ans d’existence commerciale mais 

déjà sur le marché

• Sur les Cantons de Genève et de Vaud



Comment être sélectionné?



La période critique du démarrage

Source: OFS 2008



Se faire accompagner pour diminuer les risques





Quelles sont, selon vous, les raisons 
principales de l’échec d’une jeune 

entreprise ?





Vos clients ne se soucient pas de votre solution.
Ils se soucient de leurs problèmes.

Dave McClure



Comment passer d'une idée à une entreprise viable ?

Dans quel ordre faire les choses ? 





ENJEU

diminuer les RISQUES

en obtenant des VALIDATIONS





DES EXEMPLES !!



1. Validez le problème



2. Identifier la bonne cible



VS

3. Faites tester au plus simple



Même un musée !



4. Vendez !



Coût d’Acquisition de Clients (CAC)





Les activités clés à faire pour créer et gérer votre entreprise



Les activités clés à faire pour créer et gérer votre entreprise



Les activités clés à faire pour créer et gérer votre entreprise

RESSOURCES



L'écosystème genevois 
Quelques exemples



Financement

Prix / Concours

Accompagnement

Transfert technologie

Formation



Vos questions !





Nos formations



Nos formations



Nos réponses à vos questions les plus fréquentes

RESSOURCES



Des outils, des conseils, nos podcasts et portraits d’entrepreneurs

BLOG



Avant de partir

C’est le marché qui décide 
Allez lui parler !

Faites le 1er pas : testez vite et pas cher 
Gardez du temps et de l’argent pour trouver la 

“formule” qui marche.

Voyez grand 
Mais commencez petit, 
donc segmentez



Merci!
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